












Nieuwsbrief

Wie is Tom Broekman en wat motiveert hem 

om voorzitter van Centrum Utrecht te zijn? 

“Ik ben directeur en eigenaar van Thom 

Broekman en de Rode Winkel en van 

Nederlands eerste G-Starwinkel in Den Bosch. 

Ik ben de vijfde generatie eigenaar van 

deze onderneming, die sinds 1837 bestaat. 

Vanwege die lange historie in de stad Utrecht, 

daar waar mijn roots liggen, werd ik actief 

binnen de ondernemersvereniging. En als 

voorzitter doe ik heel graag iets terug voor de 

stad die mij zoveel goeds heeft gebracht.  

Als ondernemersvereniging vertegenwoordigen 

wij bijna alle winkels en horecaondernemingen 

in de binnenstad als gesprekspartner van 

gemeente en bewoners. Daar ligt een belang

rijke taak voor ons. Ik ben van mening dat 

het voor een onderneming heel belangrijk is 

betrokken te zijn binnen het gebied waar je 

opereert. Zo zijn wij dan ook in alle steden 

waar wij vestigingen hebben lid van de 

ondernemersverenigingen.”

Op dit moment staat het centrum van Utrecht 

aardig op zijn kop. Bereikbaarheid en lucht­

kwaliteit zijn actuele thema’s. Wat zijn voor 

Centrum Utrecht de grootste issues? 

“Er zijn natuurlijk een aantal punten waar  

wij ons grote zorgen over maken. Zo ben ik 

van mening dat in een stad als Utrecht het 

retailaanbod te hard groeit.  

Er ontstaat op deze manier een overaanbod 

aan winkels. Ook de bereikbaarheid van de 

stad en de binnenstad in het bijzonder, baart 

ons grote zorgen.” 

Waar liggen de kansen en mogelijkheden 

van Utrecht? 

“Utrecht heeft als tweede monumentenstad 

van Nederland veel om te koesteren en uit 

te buiten. Het is een prachtige stad met een 

unieke binnenstad waar je je voordeel mee 

moet doen. En dan bedoel ik niet alleen via 

reclamecampagnes maar door de kwaliteit en 

uitstraling uit te bouwen met hoogwaardige 

winkels en hoogwaardige horecaonder

nemingen. En als we het er dan toch over 

hebben: daar hoort ook hoogwaardige 

bereikbaarheid bij. Utrecht moet zijn imago 

verbeteren door veel meer de compactheid 

van de stad te benadrukken en te wijzen op 

de aanwezigheid van prachtige musea.”

Waarom is het belangrijk voor ondernem­

ers in de binnenstad om lid te zijn van een 

ondernemersvereniging als Centrum Utrecht 

en of Hoog Catharijne? 

“Als lid van de ondernemersvereniging 

Centrum Utrecht blijf je op de hoogte van wat 

er speelt in de binnenstad. Je opent hiermee 

voor jezelf ook een manier om mee te praten 

en om invloed uit te oefenen op de gang van 

zaken in de omgeving waar je economisch 

van afhankelijk bent. Heel belangrijk dus om 

lid te zijn en je stem te laten horen.  

Niet alleen voor de kleine zelfstandige, ook 

voor grote filiaalbedrijven is het van belang  

lid te zijn. Samen bepalen wij namelijk het 

succes van ondernemen in de binnenstad. 

Samen staan we sterk.”

Hoe ziet de toekomst van de binnenstad  

er in één zin uit? 

“Je kunt nog zo veel winkelcentra bouwen 

rondom het centrum van de stad, één ding 

weet ik zeker: de historische oude binnenstad 

van Utrecht zal altijd haar unieke karakter 

behouden!”

In de reguliere edities van onze nieuwsbrief stellen we iedere keer een lid of relatie van  

de vereniging aan de lezers voor. Dit doen we aan de hand van vijf relevante, actuele  

vragen waarmee degene een beeld van zichzelf geeft en zijn of haar licht laat schijnen op  

de binnenstad van Utrecht. In het kader van deze special laten wij graag de voorzitter van 

de ondernemersvereniging vertellen wie hij is, wat hij doet en waarom hij zijn ziel en  

zaligheid in de ondernemersvereniging legt. 

Tom Broekman  

November 2009
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Vijf keer… 



Rondom de DomAfkortingen
In onze artikelen komt u regelmatig afkortingen tegen die binnen onze werkzaamheden vaak als vanzelfsprekend worden gezien. 

Omdat dit niet voor iedereen zo is, hierbij een overzicht en verklaring van de meest gebruikte.   

Contactgegevens Centrum Utrecht
Hebt u vragen of opmerkingen aangaande Centrum Utrecht, of wilt u lid worden? Neem via 
onderstaande gegevens contact met ons op. Uw reactie wordt gewaardeerd.

Algemeen: Internet:  www.centrumutrecht.nl E-mail:  info@centrumutrecht.nl

Persoonlijk: Tom Broekman  (voorzitter) tom@centrumutrecht.nl

 Leo Hollman  (vice-voorzitter) leo@centrumutrecht.nl

 Huib Baauw (secretaris) huib@centrumutrecht.nl 

Colofon
Postadres
Centrum Utrecht
Postbus 506

3500 AM Utrecht

Redactie/Coördinatie
Thijs-Jan Lanning, Lawine Communicatie    06-16616285

Vormgeving/Fotografie
Martijn Lammerts | visuele communicatie    06-53603282

CU Centrum Utrecht

CABU Commissie Adviesgroep 

 Bevoorrading Utrecht

PBU Platform Binnenstad Utrecht

R&I Reiniging en Inzameling

PoS Projectorganisatie Stationsgebied

KVO Keurmerk Veilig Ondernemen

HC  Hoog Catharijne

KvK  kamer van Koophandel

NVBO Nederlandse Vereniging van  

 Binnenstedelijke Ondernemers

ALV Algemene Ledenvergadering

AWBU Aanpak Winkelcriminaliteit 

 Binnenstad Utrecht

AWRU Aanpak Winkelcriminaliteit 

 Regio Utrecht

MKB  Midden en Klein Bedrijf

RPC Regionaal Platvorm 

 Criminaliteitsbestrijding

SVO  Stichting Veilig Ondernemen

VO  Veilig Ondernemen

DSO Dienst StadsOntwikkeling

Ledenlijst
Deze ondernemers zijn lid van Centrum Utrecht. Bent u ook ondernemer en wilt u lid worden? 

Bezoek dan onze website www.centrumutrecht.nl en schrijf u in! Natuurlijk mag u ons ook gewoon bellen 

of mailen. Zie onder aan deze pagina onze contactgegevens.

Onze website

Onze website www.centrumutrecht.nl is zeer 

actueel. Hier vindt u alles over onze vereniging en 

over de Utrechtse binnenstad.

ABA-i - ABN AMRO - Acasa Mode VOF - AD Nieuwsmedia - Andersom Koffieshop - Anna van Toor Fashion - Arthur en Willemijn Stores 

- Artlease BV - Atelier Hans Wollenberg - B.M. Willemars BV - Balkan Grill Boro Restaurant - Banketbakkerij Theo Blom - Bitter & Bitter 

Classic - Bjorn Borg Store Utrecht - Brasserie Domplein - Broekmans en Van Poppel - C&A - Catch Projecten BV - Chinees Restaurant 

Paradijs - Cinderella Schoenen - Claudia Sträter - Co van Beek Tweewielers - Cocon - Cora Kemperman - Cosmo Hairstyling - Covers 

Couture - De Bijenkorf - De Duif Verlichting - De heer A. Aantjes - De Kargadoor - De Rode Winkel BV - De Slegte BV - De Vries en Co 

Communicatie BV - De Wijze Kater - Decora Bloemenspeciaalzaak - Delifrance - Dixons - Eleganza Shoes - Esmann Juweliers BV - Esprit 

Store - Esprit Store (Oudegracht) - F.M. Janssen Tapijten - Fortuna Utrecht BV - Foto Patent - Front Runner - Galerie en Kunstuitleen 

De Vink - Geox Shop Utrecht - Grand Hotel Karel V - Grieks Restaurant Delphi - Grit Brillen BV - HEMA - Hennes & Mauritz - Hermans 

Since 1906 - Hout-Brox Mode - Hunkemöller - Image - ING Bank - Intersport City Utrecht - InWear - Janivo Holding BV - Juwelier 

Punte - Kafe België - Keck & Lisa - Kinderboekwinkel Utrecht - Kunsthandel Schoonheim BV - Leeuwin Serviezenhuis - Lens Utrecht - 

Lily Conemans - Lorjé Kantoorvakhandel - Lundia - Mado Kantoorboekhandel BV - Manneken Pis - Maria Mens Interiors / Biggie Best - Mars 

Retail BV - McDonald’s - McGregor Shop - MDMV Advocatuur en Mediation - Mexx - Morpheus Slaapvoorlichters - New Tailor - Parfumerie 

Douglas - Paul van Dillen - Perry Sport - Plato - Poort BV - Pracht.nl - Purdey Mode - Rabobank - Radio Centrum - Regardz Meeting 

Center La Vie - Schaap&Citroen Juweliers - Schoenmakerij J.P. Versteeg - Schoonderwoerd Optiek - Schuttevaer Rederij - Selexyz Broese - 

Six Modeaccessoires - Slamat Drogisterij - Stadsblad - Stairway to Heaven - Steppin’ Out BV - Stichting Pensioenfonds Metaal en Techniek - 

Stichting Utrecht Toerisme & Recreatie - Strand West BV - ’t Kevertje - ’t Weeshuis Cafe Restaurant - SWIRL’S - The Sting - Thom Broekman 

- Van Breugel Classic Shoes - Van den Bergh Textiel BV / Liveria - Van Dortmond Schoenen - Van Ee & De Jonge Notarissen - Van Meeuwen 

Perzische Tapijten - Van Rossum Makelaars - Venezia IJskiosk - Venezia IJssalon - Venezia Oudegracht BV - Vishandel Van Dalen - Vitamin 

Store - VVV - W.F. Weijntjes BV - Wolff Cinema Groep - Zigger Tabak Gemak
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